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OFFRE DEMPLO

Conseiller.ére.s en Vente (H/F) - CDI - temps plein / partiel

Avec 9 magasins en France et un site e-commerce, Chullanka est une PME frangaise qui distribue
des articles de sports de montagne des plus grandes marques du secteur outdoor. Integrer
Chullanka c'est faire partie d'une equipe de passionnes et pratiquants en plein developpement.

Tu es passionné(e) par l'univers de la montagne et tu souhaites participer a la construction
d'une entreprise en pleine évolution en apportant ton savoir-faire ?
Rejoins-nous et vivons ensemble cette belle aventure !

| MISSIONS : |

- Satisfaire nos clients par des conseils de qualité et un accompagnement personnalisé
dans laréalisation de la vente.

- Garantir la disponibilité des produits en rayon, et tenir un linéaire qualitatif et attractif.
- Participer a la gestion des commandes clients et du SAV.

- Mettre en place des animations commerciales.

- Fidéliser et personnaliser nos relations clients.

- Porter les valeurs de Chullanka et veiller a sonimage.

- Réaliser les objectifs fixés et se dépasser.

| PROFIL: |

- Tu maitrises les techniques de vente et tu sais étre convainquant.e.

- Tu es dynamique, curieux.se, organisé.e et connecté.e.

- Tu esreconnu.e pour tes qualités relationnelles.

- Ouvert.e d’esprit, ta polyvalence est un gage de réussite dans une PME.

- Sportif.ve et passionné.e tu pratiques un de nos sports et partages nos valeurs.
- Ton sens du service et ton esprit collectif sont tes points forts.

CONTACT :

Salaire Brut Mensuel : A définir!

Les managers'! Localisation : Antibes
mgt.antibes@chullanka.com
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